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Bundesverband der Deutschen
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der-entsorgungswirtschaft/

Seminar

Grundlagen Vertrieb in der
Entsorgungswirtschaft

Erfolg beim Verkauf Ilhrer Entsorgungsdienstleistung

Verkaufserfolge in der Entsorgungsbranche beruhen zum einem groRen
Teil auf Vorbereitung, Fachwissen, Konsequenz und schlieBlich auf der
richtigen Kommunikation mit dem Kunden.

Vertriebsmitarbeiter sollen Kommunikations- und Fachspezialisten mit
unternehmerischem Denken sein.

Dem harter werdenden Wettbewerb und den wachsenden
Anforderungen der Kunden sollen sie Selbstvertrauen und ein gutes
,Standing” in der Preisverhandlung entgegensetzen.

Das verlangt Ausbildung und Training.

Dieses Crash-Training gibt Verkaufern am Beginn ihrer Karriere in der
Entsorgungswirtschaft das notige Ristzeug, Kénnen und Selbst-
vertrauen.

Sie bekommen Termine bei Entscheidungstragern, lhre Leistungen
prasentieren sie nutzenorientiert und erzielen einen Preis der Freude
macht.

Wir freuen uns auf lhre Teilnahme und stehen Ihnen fur Rickfragen
jederteit gern zur Verfligung.

Programm

Die Vorbereitung: Welche Infos brauchen Sie wirklich?

e Terminvereinbarung: Kommunikation, die zum Termin fuhrt
e Souveraner Umgang mit Einwanden

Das Erstgesprach beim Kunden

* Fehler vermeiden! Uberzeugend auftreten!
* Nutzenorientierte Prasentation lhrer Leistungen
e Warum soll der Kunde bei Ilhnen kaufen?

Die Preisverhandlung

* So verteidigen Sie lhren Preis
e Das ,KROG"- Prinzip: Kein Rabatt ohne Gegenleistung
 Strategien fur den , Ernstfall”

Praxisiibungen

* Feedback und Tipps fur die Praxis
e Erfahrungsaustausch mit Kollegen und Trainer
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Seminar

Termine

20.03.2025 22.05.2025

09:00 - 17:00 Uhr 09:00 - 17:00 Uhr
Berlin, Berlin,

Teilnahme nur online Teilnahme nur online

BDE/VBS-Mitglieder BDE/VBS-Mitglieder

375,00 € 375,00 €
Nicht-Mitglieder Nicht-Mitglieder
415,00 € 415,00 €
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